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日前，第十六届国际消防设备技术交流展
览会在中国国际展览中心开幕。武汉设备厂
自主研制的履带式供水车在展位上华丽亮相，
其先进的设计理念，赢得了诸多国内外专家的
一致好评。

履带式供水车是一种特种消防设备，采用
先进的 EPEC 电控和液压比例阀中央控制系
统相结合的方式，在有效范围内可无线远程遥
控操作，其技术已达到国际先进水平。该设备
可适应多种环境，解决优化在一级入水方面存
在的问题，创新设计出了主机增压泵具有的独
立性和两栖性能，可应用于大型石化工厂、油
库、偏远地区以及油品码头和仓储库区火灾扑
救，还可用于抗洪排涝、抗旱输水、地震和坑道
塌方排水以及发生自然灾害时的生活用水输
送等，实现了一机多用。

履带式供水车已获得国家实用新型专利，
设备市场前景十分广阔，经济效益十分可观。

熊光宝 罗 男 摄影报道

重点项目巡礼重点项目巡礼

经营·市场

市场纵横市场纵横

11月8日，水电七局成都地铁4号线
二期工程土建2标提前53天率先完成年
度产值目标，城市轨道交通建设成为水电
七局转型升级的中坚力量。

近年来，中国很多城市都有一个地
铁梦，而且正在实现——2015年中国轨
道交通运营里程将达3000多公里，“十三
五”期间还要增加近3000公里，未来几年
里，地铁线路投资多达2万亿元。

“从京沪高铁到深圳地铁，在中国电
建的带领下，一路凯歌站在了一个新兴的
巨大市场面前。”水电七局总经理申茂夏
说，我们也有一个地铁梦，在逐梦的路上，
绝不做一锤子买卖。追求可持续发展，成
就50年辉煌，水电七局在三年时间里地
铁订单突破50亿元，区域布局到深圳、成
都和武汉，承建近30千米城市轨道交通，
施工作业涵盖车站、隧洞、高架桥、盾构掘
进、管片制作安装和机电安装等关键领
域，一套成熟的地铁施工产业链逐渐完
备。

中国电建冲锋的号角已经吹响，水
电七局在发展转型的大战略下排兵布阵
进军地铁产业链——先锋与突击部队齐
发，装备与武器逐步完善。

先头部队：深圳地铁快而凌厉
“从深圳地铁入手轨道交通市场，就

如同当初从京沪高铁俯冲铁路市场一样
——布局高端，居高临下，辐射市场。现

如今，水电七局已经晋升为铁路施工企业
信誉评价A级企业；在将来，轨道交通市
场也会依托产业链吃透地铁市场上下游，
走向‘高精尖’。”申茂夏说。

2015年2月，水电七局承建的深圳地
铁7号线7302标提前22天实现隧道全面
贯通，成为7号线唯一一家提前实现全面
贯通目标的施工单位，安全、质量和进度
领跑全线。

这只是水电七局在深圳地铁建设中
的一个缩影——三年里，深圳地铁作为

“先头部队”，充分展示了他们进军地铁市
场的决心——在7号线实现第一个开工、
第一个盾构下井、第一个全面贯通，并且
在指挥部十次季度考核评比中八次斩获
头名，矿山法施工、盾构分体始发技术达
国内领先水平。

“说到矿山法施工，那让人终身难
忘。”项目总工介绍，标段有18段矿山法
区间施工，共计10260米，占整个7号线矿
山法隧道的70%，涉及断面77种，还要5
次下穿北环大道，4此下穿京港澳高速，
施工地面沉降不能超过20毫米。项目部
技术人员提供实验论证，最终采用“管
棚+全面注浆+短进尺+监控量测+爆破
震速控制”综合开挖技术施工，不仅提前
完成施工任务，且周边市民和来往车辆丝
毫没有感受到矿山法施工的存在。

快而凌厉的深圳地铁如利剑出鞘，
直指地铁市场——深圳地铁5号线延续
着“特区寻梦”的脚步。“深圳地铁遇到过
一个窘境，就是盾构掘进太快，管片供应
不足，当时的设备物资部主任和分管领导
自己带车守在管片厂，合格一环拉一环。”
一位技术员告诉记者。

突击部队：地铁产业稳而全面
“成都作为水电七局的大后方，我们

有充足的实力去调配资源，实现地铁产业
链的铺开，广存人才，寻求技术创新，吃透
上下游，为地铁市场撑腰。”申茂夏介绍。

2015年 6月 18日，“天府四号”盾构
机再次成功下穿越39米宽的江安河，标
志着成都地铁建设单项工程特别重大风
险源被化解。与此同时，水电七局创造

“两个第一”载入成都地铁建设史——第
一次盾构过程中创造了松散砂砾石富水
地质条件下成功下穿河道的案例；第一次
创造了盾构日掘进25环纪录。

“此次盾构机掘进中碰到的石头都
不能叫卵石，而是漂石，一般都在20厘米
～40厘米左右，最大直径超过 80公分。
卵石强度高、地层无胶结，此前我们邀请
国内知名地铁盾构施工专家鉴定，都认为
是世界性难题，可以借鉴的经验很少。”项
目负责人说。

作为后来者，水电七局成都地铁成
功汲取了“前辈”经验，以“聪明掘进”法开
展盾构施工，针对不同的地段、不同的地
质情况，计算出土壤改良所需的耗材，仅
膨润土这一项，每米比过去节约 1.2吨，
剩余 6千米长线路就节约了近 600多万
元。

在如今的成都地铁四号线施工现
场，中国电建的旗帜高高飘扬，水电七局
自主经营的盾构机在隧道内掘进，自己生
产的管片被“夹江水工”龙门吊送进基坑
内，伴随盾构机运转的轰隆声，广大员工
正在盾构区间里一环一环拼装焊接管片
……在成都，能独立完成以上地铁施工
作业的单位不超过两家。

地图坐标转到武
汉，2015年 9月 28日，
水电七局武汉轨道交
通21号线第三标段率
先浇筑完成全线首个
墩身，工程首家进入实
体施工。作为区域布
局突击部队的武汉轨
道交通 21 号线，所有
施工工序正有条不紊
开展着——围场施工、
墩身开钻，如同老练的
师傅做着自己熟悉的
事儿。

“武汉轨道交通
21 号线，正线长 11.18
千米，主要工作内容包
括四座车站、六个区间、一座变电站、一个
车辆段，车站、区间全部为高架桥梁。工
程处于21号线的末端，沿武汉市新洲区
的汉施公路布置，离主城区汉口 30 多
千米。”项目负责人如数家珍，“见缝插针
是我们施工‘法宝’，由于市政管线复杂，
协调管线改签会影响工期。在此时，我们
全线8台旋挖钻机一字排开，一旦形成施
工条件，立马掀起施工热潮。”

装备盔甲：管片厂与机电安装
促产业链闭合

随着成都地铁四号线二期工程东西
延线建设施工的高潮，水电七局成都地铁
管片厂也迎来第一次生产、发运高峰期。

“当初的管片问题一直在我的心里，
回到成都，建立地铁管片厂成为了公司闭
合产业链的重要一步。”申茂夏说：“现今
管片厂已经成立两年了，目前一条生产

线，一月能生产1100环，实现模具3次循
环以上，而成都市平均水平是2.5次循环，
管片质量也在西南地区数一数二。”

作为中国电建第一家，西南地区设
计规模最大的管片厂，所有出厂的管片有
严格的管控——管片生产有16道工序，
每一道工序都会有质量检验过程，检验过
后再进入下一道工序，并且，每一环管片
上都印有身份信息，确保质量完全合格。

“管片厂设在成都，但管片厂的‘眼
睛’却放在全国市场。如何把我们的管片
做大做强，给全国地铁装上有中国电建标
志的‘金刚罩’，是目前管片厂的发展思
路。”申茂夏说道。

除了管片厂，远在特区的地铁机电
安装也同样耀眼——水电七局承建的安
托山地铁站成为深圳轨道交通三期工程
样板车站，为站后工作树立了标杆，深圳
市、地铁集团、电建集团现场调研时纷纷
为样板站“点赞”。

“Bim”技术被运用于设备安装，它能
通过数字信息仿真模拟建筑物所具有的
真实信息，建立车站主体结构模型、环境
控制系统模型、给排水及水消防系统模
型、低压动照系统模型、装饰装修模型。

“‘bim’技术的使用，很好地解决了管线协
调和交叉作业问题，建模之后发现设计
134处交叉碰撞施工，极大地促进了工期
和节省成本。”项目总工介绍道。

市场像磁石，每一寸都吸引着七局
“铁军”。水电七局在地铁建设三年的探
索中成功转型，完善自身产业链——施
工涵盖所有阶段，分布几大城市，囊括
每一环节。

“狭路相逢勇者胜，城市轨道交通
建设已经成为公司转型升级的重要部
分。现今公司地铁产业链逐渐闭合，吸
引‘蜜蜂’的‘蜂巢’已经筑好，地铁
蛋糕能取多少，滋味如何？不久就能见
分晓。” 申茂夏坚定地说。

本报讯 通过创新财务管理模式，
提前启动税务清算工作，12月2日，由
电建地产湖北区域总部开发的武汉海赋
江城项目成功实现土地增值税清算退税
778.5万元，成为武汉市江岸区第一个
实现土地增值税清算结案并退税的项
目。

作为电建地产湖北区域总部第一个
独立操盘的项目，海赋江城项目从拿地

开始，土地增值税清算退税工作即得到
了区域总部的高度重视。湖北区域通过
成立专案组，实行项目的全过程管控，
实现了项目的成功运营，逐步打造了电
建地产在武汉市场的品牌效应。在项目
收尾阶段，湖北区域总部也毫不放松，
于2015年5月提前启动了海赋江城项目
土增税清算工作，并通过加强与武汉市
江岸区税务局的沟通交流，使得项目应

退土地增值税金额得到最终确定，并于
12月2日实现了项目土增税清算顺利结
案。

最终，历时7个月的海赋江城项目
土增税清算工作实现了完美收官。这标
志着湖北区域总部完成了该项工作“当
年申请，当年结案，当年退款”的目
标，也为今后湖北区域总部后续开发项
目土增税清算工作积累了宝贵经验。

海赋江城项目是电建地产为实现布
局武汉的战略目标，独立开发建设的第
一个项目。该项目荣获“武汉市建筑安
全文明施工示范项目”、“武汉市 2014
年园林绿化优质工程银奖”和“2015
年度中国电建优质工程奖”等诸多奖
项。其竣工交付时间较计划提前了6个
月。

（马 超）

（上接第一版）
走进去 风好正扬帆

在赤几，中国电建不仅仅是工程建
设的重要力量，还是社会责任的重要承
担者。不仅为赤几带去了源源不断的巨
大的清洁能源，还间接为当地带去了巨
大的经济效益，实实在在地为当地民生
造福。

为了促进赤道几内亚经济的持续发
展，六局建设者帮助赤几政府制定了包
括“中梯级开发维勒河，快速发展电力工
业，向周边国家输送清洁电能，建立应对
后石油时代的支柱产业”等内容的 2020
经济发展规划，并将中国电建在赤几做
成“小国家、大市场”的战略目标与赤几

“小国家、大国际”的发展规划精准契合，
引发了赤几人民在生活习惯、思维方式
等方面的根本改变。

中国电建不仅为赤几带来了大量的
电能，还在知识和技术转移、能力提升、
创造就业等方面为当地人民带来了福
祉，改善了当地社会经济面貌。工程建
设过程中，水电六局依托中国电建的强
大技术优势，把当今世界最先进的水电
施工技术带到赤几，让发展中的赤几人
民分享到人类科技进步的共同成果。大
力实施国际化经营，采用属地化经营模
式，雇佣了200余名当地员工，并为赤几
培养了50余名电站运行人员。

中国电建还是中非友谊的传递者。

投资建设了赤几第一所电力技术学校，
为赤几政府部门捐赠办公设备并在工程
建设驻地附近建学校、教堂，修建乡村公
路等，回馈当地民众。

走下去 大道无疆域
中国同赤道几内亚建交45年来，双

边务实合作蓬勃开展。赤道几内亚经济
困难时，中国一直在力所能及的范围内
提供真诚帮助，先后援建了毕科莫水电
站、巴塔电台等几十个项目，为促进赤道
几内亚经济社会发展作出了积极贡献。
而吉布洛水电站及巴塔电网的建设，为
加快该国工业化进程和社会经济的可持
续发展具有重要的意义，成为中赤友好
互利合作的成功典范。

同时，赤几为中国电建“走出去”战
略实施提供了纵横驰骋的机遇和平台。
目前，中国电建已由吉布洛电站的一个

“点”，拓展为包括蒙高姆因城市电网改
扩建、吉布洛上游调蓄水库等12个工程
在内的“项目群”，开发前景广阔。中国
电建所具有的技术优势、丰富产能、人才
储备、管理经验，将继续助力赤几走上发
展快车道。

目前，赤道几内亚正在加快经济多
元化步伐，中国正在积极推进“一带一
路”战略，推动经济转型升级，双方发展
目标和发展愿景高度契合。正合了中非
合作论坛峰会全体会议的主题：中非携
手并进：合作共赢、共同发展。

本报讯 截至 11 月底，水电顾问
2015年国际业务新签合同额达到 312.8
亿元人民币，是2015年经营目标78亿元
的4倍，超额完成今年国际经营任务。

2015年，在全球经济复苏乏力、新常
态国内经济下行压力较大的背景之下，
水电顾问坚定地执行既定的国际业务发
展思路，形成了以规划咨询、工程承包、项
目投资为核心业务的“三大板块”。实施
重点国别全面营销战略，在埃塞、喀麦隆、
塞拉利昂、孟加拉、巴基斯坦、越南、泰国、

哈萨克斯坦、阿根廷等15个重点国别进
行涉及各行业的全面营销；实施优势业
务全球营销战略，把水电、风电、太阳能和
水务工程作为优势业务在全球范围内积
极营销，打造优势业务全球覆盖。

在营销模式上积极创新，把“高端切
入，规划先行”经营思路变为“为客户创造
需求，为客户提供需求，为集团创造市场”
的高端营销模式，形成了具有独特优势
的HYDROCHINA品牌。经过8年的发
展，HYDROCHINA 品牌在巴基斯坦、

泰国、埃塞俄比亚、塞拉利昂、喀麦隆、阿
根廷等 36 个国家树立了良好的品牌信
誉，品牌竞争力明显增强。

同时，积极推动中国标准走出去。
继埃塞俄比亚阿达玛一期风电成为中国
第一个技术标准、设计、施工、装备、运行
维护全产业链走出去的标杆项目后，继
续通过组织翻译出版中国水电风电技术
标准、中外技术标准对标研究和培训等，
推动中国水电风电技术标准走出去，为
中国企业开展国际业务提供了极大的技

术便利。
水电顾问将继续紧跟国家走出去战

略，在“一带一路”、中巴经济走廊、孟中印
缅经济走廊、中蒙俄经济走廊等框架下，
致力于搭建高层商务关系，培育战略性
项目，践行电建集团“大集团、大市场、大
品牌”战略，寻求企业优势、市场需求和政
府支持的有机结合，以开拓市场、培育项
目为己任，继续大胆实践高端国际业务
发展的新思路，为电建集团国际业务的
发展提供新的动力。 （水电顾问国际）

本报讯 截至 11月，水电国际 2015
年度累计签约合同额提前一个月超额完
成集团下达的年度考核指标。水电国际

“以发展解决发展的问题”、“二次创业”初
现成效，为中国电建、中国水电海外业务
可持续发展作出积极贡献。

2015年，在全体员工的不懈努力下，

水电国际公司先后在老挝、印尼、埃及等
多个“一带一路”重要战略市场取得重大
进展，并顺利获得赞比亚第三大水电站
——下凯富峡水电站工程EPC+融资合
同。截至11月，水电国际2015年度新生
效合同额达到历史最高水平，为明年海外
市场持续拓展打下良好基础。

一年来，面对市场疲软、竞争加剧的
严峻挑战，水电国际紧跟国家战略，深耕

“一带一路”相关市场，紧抓中拉、中非、中
东欧、中国-东盟深入合作的重要机遇，
锁定好的项目，不断巩固、扩大中国电建、
中国水电的品牌影响力。

目前，在取得可喜成绩的基础上，水

电国际公司以深度营销、分层营销、与兄
弟单位打造生命共同体等为行动主线，上
下一心，努力冲刺，在稳步推进市场业务
的同时，积极为集团国际业务进一步转型
升级做好充分筹备，力争以优异的成绩为

“十二五”规划收官之年划上圆满句号，开
创“十三五”良好新篇。 （水电国际）

“筑巢养蜂”新思维
——水电七局布局城市轨道交通建设产业链

本报记者 冯进文 陈 果

海赋江城项目实现土增税清算退税778.5万元

水电顾问超额完成2015年国际经营任务

水电国际新签合同额突破年度任务指标

本报讯 日前，四川设计咨询公司
签订西藏谢通门县雄村铜矿110千伏输
变电工程EPC总承包合同。

谢通门县雄村铜矿是西藏自治区
“十二五”重点建设项目和国家“十二
五”重点生产力布局及产业规划项目。
项目建成后预计累计销售收入可达
366.69亿元，将为日喀则地区及西藏自
治区的经济发展作出积极贡献。

该配套输变电工程包括新建两回
110千伏线路从谢通门至雄村铜矿，线

路全长 24.4千米；新建雄村铜矿 110千
伏变电站一座，两台主变容量 63 兆伏
安。建成后将满足雄村铜矿用电需求，
同时为当地的经济建设、社会稳定提供
坚强有力的能源保障。

四川设计咨询公司将充分发挥高海
拔、重冰区电网工程建设方面积累的经
验和技术优势，在超前策划、精心组
织、科学管理和强有力执行等措施保障
下，有序、稳步推进工程按时顺利建成
投运。 （罗 三）

本报讯 日前，湖北公司签订华电
随县殷店100兆瓦光伏发电项目一期30
兆瓦项目合同、广州恒运热力有限公
司海莎生物分步式光伏项目等4个光伏
发电项目EPC总承包工程合同。

华电殷店光伏是2015年4月湖北省
能源局评优的省内 25 个光伏项目之

一，该项目是华电湖北发电有限公司
第一个公开招标并最终委托给华电集
团外企业的新能源总承包项目。

海莎生物光伏发电项目是湖北公
司首次以 EPC 总承包的方式在华南区
域承接的新能源项目。

（赵欣然 梅宁馨）

本报讯 12月7日，江西水电中标
赣铁九龙府建设工程项目，实现了房屋
建筑和市政基础设施工程市场开拓的重
大突破，中标价3.68亿元。

该项目位于南昌市红谷滩新区九龙
湖片区里园东路以东、站前大道以北，
项目总建筑面积196047.63平方米。

该工程的中标，是江西水电创新营

销思路，利用集团公司平台开展高端营
销的一项重大成果，推进了中国电建与
南昌市政府战略合作协议项目的落地。
该工程的承揽，搭建了江西水电在江西
省、南昌市政府层面展示企业品牌和综
合实力的大舞台, 为江西水电进一步开
拓政府交易平台非传统项目奠定了坚实
基础。 (李静婧)

四川设计咨询公司签订西藏输变电EPC总承包合同

成都地铁成都地铁44号线凤南区间隧道号线凤南区间隧道。。

湖北公司签订四个光伏项目EPC总承包合同

江西水电中标赣铁九龙府建设工程项目


